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Praxistipps

lhre persoénliche Checkliste

lhre Vorteile

1. Keine Angst vor technischem
Grundverstandnis Uber das
Internet!

Sie mochten Uber das Medium
Internet Ihre Kunden
ansprechen? Dann machen Sie
sich mit den Fachbegriffen des
Internets vertraut. Sie sollten
wissen, was z. B. eine Domain ist,
welche Informationen der Seiten-
quelltext liefert und den Nutzen
Ihrer Keywords erkennen?

Erweitern Sie Ihr Wissen.

Erkennen Sie die Mdglichkeiten der
Webtechniken und -tools.

Setzen Sie diese fir Inre Kommuni-
kation ein.

Besuchen Sie das Wiki von
Die Konzepter auf: www.konzepter-
agentur.de/ profil/lkonzepter wiki

2. Das Konzept ist entscheidend!

Haben Sie definiert, was lhr
Produkt oder |hre Dienstleistung
auszeichnet? Welches ist das
Alleinstellungsmerkmal?

Kennen Sie Ihre Zielgruppen?
Kennen Sie |hren Markt?

Wie sieht Ihr Marketing und die
Vermarktung aus?

Haben Sie ein Marketing-Budget?

Die konzeptionelle Vorarbeit spart |h-
nen Zeit und Kosten bei der Umset-
zung lhrer MaRnahmen. Fur einen
neuen Internetauftritt bedeutet das:
Je stimmiger das Business-Konzept,
um so strukturierter entwickeln Sie
einen professionellen, erfolgsorien-
tierten Webauftritt.

3. Verknipfen Sie Online und
Offline! Der Mix macht den
Erfolg.

Denken Sie bei Ihren Marke-
tingaktivitdten an die Verzahnung
von Online-Maflinahmen mit
klassischen Werbemalinahmen.
Legen Sie fest, mit welchen Akti-
vitaten Sie den Besucherstrom
(Traffic) auf Ihre Website lenken.

Sie steigern die Besucherzahlen auf
Ihrer Homepage.

Sie nutzen ein gréleres Potential,
Ihre Produkte / lhre Marke besser
bekannt zu machen.

Sie erreichen einen gréReren Inter-
essenten und Kundenstamm.

4. Bekampfen Sie das ,Neffen-
syndrom* - Finger weg von selbst
gestrickten Websites.

Arbeiten Sie mit einem professio-
nellen Web-Programmierer und
einer Agentur, die Sie richtig
berat?

Machen Sie sich nicht von einem
Bekannten, Nachbarn, Verwand-
ten oder Internet-Freak abhangig!

Nutzen Sie das Fachwissen eines
Profi-Web-Programmierers und die
zZielgerichtete Beratung und Konzept-
erstellung einer Agentur fir sich.
Sparen Sie Zeit und Kosten bei der
Erstellung Ihrer Website und Planung
Ihrer on- und offline-Marketing-
chancen.

5. Machen Sie sich mit einem
CMS unabhangig.

Nehmen Sie lhr Business und
auch Ilhre Website selbst in die
Hand. Arbeiten Sie mit einem
CMS (Content Management Sys-
tem) und verwalten, pflegen und
steuern Sie Ihre Website auf ein-
fache Weise.

Ihre Website ist stets aktuell und er-
halt neue Inhalte. Ein modernes, auf
Sie angepasstes CMS ist in vielen
Fallen meist kostenglinstiger als eine
»Spezialprogrammierung®.

Moderne CMS berticksichtigen
Kriterien der Suchmaschinen-
optimierung.

Erfolgsfaktor Internet: 10 SEO Tipps von Die Konzepter



6. Content is king!

Wie prasentieren Sie lhre Produk-
te / lhre Dienstleistung?

Sind die Texte webtauglich?
Haben Sie u.a. die Struktur lhrer
Website und die Lange Ihrer
Texte an die Kriterien der Such-
maschinen-Optimierung und auf
die Lesbarkeit angepasst?
Kennen Sie Ihre Keywords und
setzen Sie diese an den richtigen
Stellen ein?
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Suchmaschinen lieben guten, einzig-
artigen Content. lhre Zielgruppen
ebenso. lhre Kunden suchen und fin-
den zu lhnen durch Eingabe be-
stimmter Keywords.

RegelmaRig aktualisierter Content
bringt wiederkehrende Besucher.
Sorgen Sie daher fir "Freshness"!

webtauglich!

7. Design ist wichtig, aber bitte

Berucksichtigt Ihr kreatives Kon-
zept die Kriterien flr eine benut-
zerfreundliche Struktur?

Sind Farben, Schriftarten, Naviga-
tion, Bilder, Techniktools usw.
Internet- und SEO-tauglich
definiert?

Bauen Sie Barrieren ab. Nutzen Sie
die Regeln der Usability. Dadurch
steigern Sie den Traffic und die Auf-
enthaltsdauer auf lhrer Website.
Kunden und Interessenten finden
schneller zu lhnen.

8. Vernetzen Sie sich!

Wissen Sie die Anzahl der exter-
nen Links (Backlinks), die auf lhre
Website verweisen?

Welche MalRnahmen planen Sie,
um von themenrelevanten und
starken Websites mehr Links zu
bekommen?

Werden Sie im Social Web aktiv
und kommunizieren Sie in den ei-
genen Social-Media Kanalen!

Mit Backlinks steigern Sie das Ran-
king in den Suchmaschinen.

Sie erhéhen damit Ihren Page Rank
Algorithmus von Google. Durch Links
kdnnen die Besucherzahlen auf der
Website gesteigert werden.

Nutzen Sie die Méglichkeiten der
sozialen Netzwerke und gehen Sie in
den Dialog mit lhrer Zielgruppe auf
Facebook, Twitter, Youtube oder
Google+.

9. Wichtig: Erfolgsmessung!

Ermitteln Sie Inkonsistenzen und
Fehler Ihrer Website durch Analy-
se der Besucherzahlen,
Besucherzeitraume, der besuch-
ten Seiten u.v.m. mit Analysetools
wie Google Analytics, Piwik,
etracker oder den vielen Social
Media Monitoring Tools.

Kontrollieren und messen Sie die
Effektivitat Inrer Online-MaRnahmen.
Optimieren Sie die Usability Ihrer
Website, um Besucher gezielt zu fuh-
ren und die Verweildauer zu steigern.
Ermitteln Sie, was Kunden und Kon-
sumenten Uber |lhr Unternehmen
denken und online diskutieren.

SEO und Internet.

10. Weiterfuhrende Literatur zu

lhre Kunden sind bereits im Web
2.0. Halten Sie sich auf dem Lau-
fenden und erkennen Sie lhre
Chancen. Treten Sie in direkten
Dialog mit Thren Kunden!

Buchtipp: Mario Fischer ,Website
Boosting 2.0¢

Buchtipp: Thomas Promny ,Grundla-
gen der Suchmaschinenoptimierung
Blog: www.seo-united.de

Sie haben Fragen rund um Suchmaschinenoptimierung oder zur Konzeption von Websites?
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